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ABSTRAK

Penelitian ini bertujuan untuk menganalisis kondisi pendapatan awal,
pendapatan dari penjualan keliling, serta kontribusinya dalam menentukan laba.
Metode yang digunakan adalah deskriptif kuantitatif dengan teknik pengumpulan
data melalui wawancara, observasi, dan dokumentasi. Data yang dianalisis meliputi
pendapatan dan pengeluaran periode 2024-2025. Analisis data menggunakan total
pendapatan dan laba bersih dengan bantuan Microsoft Excel. Hasil menunjukan
total pendapatan kumulatif sebesar Rp. 1,683,938,000. Kontribusi outlet sebesar
36% pada 2024 menjadi 42% pada 2025. Sementara itu, penjualan keliling
berkontribusi terhadap pendapatan 22% atau Rp. 364.448.000 dari bulan September
2024 — Oktober 2025. Adapun total laba bersih kumulatif sebesar Rp. 449,652,418
dengan kontribusi unit seling sebesar 26% atau Rp. 118.805.124. Keberhasilan ini
didukung oleh model bisnis prasmanan dengan 57 topping dan lokasi strategis di
pasar bersih serta pasar central lippo Cikarang. Strategi penjualan keliling
menunjukan bahwa pendapatan mengalami penambahan yang signifikan dan efektif
dalam menjaga stabilitas laba usaha.

Kata Kunci: Penjualan Keliling, Kontribusi Pendapatan, Laba UMKM
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ABSTRACT

This study aims to analyze initial revenue, revenue from mobile sales, and
their contribution to profit. The method used is quantitative descriptive, with data
collected through interviews, observations, and documentation. The data analyzed
includes revenue and expenses for the 2024-2025 period. Data analysis utilized
total revenue and net profit using Microsoft Excel. The results showed a cumulative
total revenue of Rp. 1,683,938,000. The contribution from the outlet increased from
36% in 2024 to 42% in 2025. Meanwhile, mobile sales contributed 22% of revenue,
or Rp. 364,448,000, from September 2024 to October 2025. The cumulative net
profit totaled Rp. 449,652,418, with mobile units contributing 26% or Rp.
118,805,124. This success is supported by a buffet-style business model featuring
57 toppings and strategic locations at the Clean Market and Lippo Cikarang
Central Market. The mobile sales strategy demonstrates that revenue has seen a
significant increase and is effective in maintaining business profit stability.

Keywords: Mobile Sales, Revenue Contribution, SME Profit,
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