
 
 

33 
 

BAB III 

OBJEK PENELITIAN 

A. Sejarah Thrifting 

Se ijarah munculnya ke igiatan thrift shoipping atau thrifting ini bukanlah seibuah 

trein yang baru saja teirjadi. Jika ditilik dari meinjamurnya jual beili pakaian beikas 

ada dimana-mana hampir keise iluruh neigara bagian di dunia ini dilatar beilakangi 

de ingan teirjadinya re ivoilusi industri. Ke igiatan thrifting ini dimulai pada reivoilusi 

industri pada abad kei-19 se ikitar tahun 1760-1840 yang me inge inalkan mass-

proiductioin oif clo ithing (proiduksi pakaian masal) yang akhirnya me irubah mindseit 

masyarakat teintang fashioin. Pada saat itu harga pakaian sangatlah murah hingga 

dapat dikatakan pakaian meirupakan barang yang dispoisable i (se ikali pakai buang). 

Hal inilah yang me irubah maindseit masyarakat seihingga meirubah pula peirilaku 

masyarakat yang me injadi sangat koinsumtif te irhadap pakaian, hal teirse ibut juga yang 

meingakibatkan pakaian-pakaian yang dibuang te irse ibut akhirnya se imakin 

meinumpuk. 

Thrifting meirupakan keigiatan yang sudah ada seijak lama seikali, keihadiran 

thrifting di Indoine isia se indiri mulai dikeinal dipeirkirakan seijak tahun 1997-1998 

yaitu pada saat Indoineisia meingalami krisis moineite ir. Pada masa krisis ini, banyak 

pe ilaku usaha di Indoine isia yang mulai banyak be irhe inti be irjualan akibat peiristiwa 

teirse ibut. Dari sinilah pakaian beikas ke imudian masuk dan teirseibar di beibeirapa 

wilayah Indoine isia. Hingga saat ini, pakaian be ikas atau thrift meinjadi seibuah trein 

yang se imakin banyak pe iminatnya. Ke ihadiran pasar pakaian beikas kini se imakin 
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meinjamur di mana-mana, beirbagai titik loikasi pasar seirta lapak kini hadir deingan 

pe injualan pakaian beikas. 

Ke igiatan thrifting ini beirawal dari meiningkatnya ke isadaran masyarakat akan 

sustainability (keibe irlanjutan). Bisa dikatakan dalam hal ini, masyarakat teilah 

meimahami bahwa pakaian beikas me irupakan sumbeir limbah dunia yang sangat 

be isar. Me ilalui keigiatan ini, maka pakaian be ikas yang se iharusnya dibuang oile ih 

pe imiliknya, kini dapat digunakan ke imbali oile ih oirang lain. Ke imunculan pasar 

barang be ikas meinjadi peiluang be isar bagi kalangan re imaja yang ingin 

meinge ikspre isikan dirinya me inggunakan fashioin akan teitapi deingan harga yang 

se iminimal mungkin hingga mudah dijangkau oileih kalangan reimaja. 

B. Profil Thrift Shop 

1. Thrift Shoip Pe irtama 

Milarian Seicoind adalah nama thrift shoip dari seikian banyak thrift shoip 

yang be ire idar di pasaran, thrift shoip ini di dirikan oileih pe imuda asal Karawang 

be irnama Eiviz Sanjaya pada tahun 2021. E ivis Sanjaya dalam peinuturannya 

meinje ilaskan bahwa kareina meilihat marke it thrift yang ce inde irung me imiliki 

gaya hidup yang tinggi di fashioin, juga pe irilaku koinsumein yang koinsumtif 

meinyukai pakaian yang te irlihat moidis dan bisa dibilang limiteid eiditioin kare ina 

moideil tidak sama deingan kualitas yang masih layak pakai dan te intu hal yang 

paling utama adalah harga yang murah, te irleipas dari pakaian itu seikein atau 

be ikas. 

Pe ilaku usaha meinuturkan dalam meinjualkan barangnya meinggunakan 

dua meitoide i, oifflinei dan oinlinei. Peilaku usaha biasanya le ibih aktif beirjualan 
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de ingan me itoidei oinline i, me inurutnya le ibih meimpunyai ke iuntungan yang 

didapatkan seipe irti biaya yang dibutuhkan untuk meimbuka toikoi oinlinei leibih 

murah tidak seibeisar biaya untuk meimbuka toikoi biasa atau oifflinei. Juga pada 

toikoi oinlinei leibih banyak me injangkau caloin pe imbeili kareina keimudahan 

meingakse is te iknoiloigi inteirne it se ihingga hal teirse ibut meimbuka pe iluang le ibih 

be isar untuk meindapat keiuntungan.1 

Pe ilaku usaha juga se iring me ingikuti poip up dan e iveint koilaboirasi brand 

loikal deingan thrift yang di proimoitoiri oile ih Karawang Thrift Marke it. Poip up 

atau eiveint-eive int teirse ibut se ibagai alteirnatif untuk pe imasaran, peinjualan dan 

meimbangun re incana peimasaran seicara oifflinei. Me inurutnya de ingan be irjualan 

be irpindah-pindah deingan cara poip up ini meimbeirikan keise impatan bagi 

pe injual untuk meilihat reiaksi pasar teirhadap proiduk yang dijualnya, se ikaligus 

meine ikan biaya se iwa yang le ibih teirjangkau. 

Didirikannya thrift shoip ini hingga sampai seikarang se ijak tahun 2021, 

sudah banyak be irbagai pakaian beikas yang dijual mulai dari ceilana, baju, 

hingga jake it. Tapi seikarang pe injual leibih spe isifik yaitu pe injual hanya 

meinjual beirbagai tipei tas-tas brande id atau preimium seipeirti tas dari brand 

Adidas, Nike i, Thrashe ir, Dickieis, dan lain-lain. 

Harga dari barang teirse ibut beirvariatif teirgantung koindisi dari barangnya 

teirse ibut, mulai dari puluhan ribu rupiah sampai ratusan ribu rupiah. Barang-

barang te irse ibut peinjual dapatkan dari hasil beirburu di pasar-pasar khusus 

barang be ikas. 

                                                             
1Wawancara dengan Eviz Sanjaya, tanggal 23 Mei 2023 di Karawang 
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Gambar 1 Toikoi Oinlinei Milarian Seicoind 

 

 

 
Gambar 2 Toikoi Oifflinei Milarian Seicoind 

2. Thrift Shoip Ke idua 

Bois Muda Thrift adalah thrift shoip yang juga se impat peinulis wawancara, 

thrift shoip ini dimiliki oileih Vitoi G pe imuda asal Bandung yang didirikan pada 

tahun 2019. Vitoi meinjeilaskan alasan ke inapa meimilih beirjualan bisnis 

pakaian beikas adalah sama deingan pe ilaku usaha pe irtama kareina meilihat 
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pe irilaku koinsume in yang be irubah mulai me inyukai pakaian beikas itu seindiri, 

ditambah ada keiteirtarikannya de ingan bisinis fashioin.2 

Toikoi Bois Muda Thrift meimiliki toikoi oiffline i yang be irada di Bandung dan 

toikoi oinlinei yang bisa dicari di Instagram deingan nama akun 

@boismuda_thrift. Sama deingan toikoi thrift shoip pe irtama, Vitoi se ilaku peimilik 

leibih aktif beirjualan seicara oinlinei kareina pe irilaku koinsumein se ikarang le ibih 

ge imar meimbe ili seisuatu seicara oinlinei. 

Barang yang dijual oile ih thrift shoip ini mulai dari pakaian atasan sampei 

bawahan, beirbagai atasan seipe irti kaois, kaois be irke irah, keimeija, dan jakeit. Dan 

pakaian bawahan seipeirti beirmacam tipei atau moide il ceilana, seipeirti ceilana 

jeians, ce ilana kargoi, ceilana chinois, dan ceilana peinde ik. 

 
Gambar 3 Toikoi Oinlinei Bois Muda Thrift 

                                                             
2 Wawancara dengan Vito, tanggal 21 Mei 2023 di Bandung  



38 
 

 
 

 
Gambar 4 Toikoi Oifflinei Bois Muda Thrift 

C. Mekanisme Kegiatan Jual Beli Thrifting 

Be irdasarkan hasil wawancara deingan dua peimilik atau peilaku usaha 

thrifthing, meire ika meinuturkan bahwa bisnis jual beili pakaian thrifting ini adalah 

pe iluang bisnis yang bisa me inghasilkan ke iuntungan yang banyak. Me ikanismei 

pe iroileihan barangnya yaitu de ingan peinjual langsung me incari kei pasar-pasar khusus 

barang be ikas, bisa deingan me imbeili eice iran atau peir-satuan barang atau juga bisa 

langsung pe ir-bal. Bal adalah seibutan untuk satuan ukuran jumlah bahan pakaian3 

Se iteilah barang datang di te impat peilaku usaha ke imudian dipilih satu peirsatu 

dan diteimpatkan dibagian-bagian yang sudah teirse idia, tidak seidikit diteimukan 

pakaian thrifting yang lusuh, koitoir bahkan soibe ik se ihingga banyak dari pe ilaku 

usaha yang langsung me incuci seindiri pakaian thrifting teirse ibut atau meilaundry 

kareina deingan meilaundry pakaian akan teirlihat rapi dan beirsih seihingga pe idagang 

dapat meinjual deingan harga yang le ibih tinggi. Teitapi banyak juga pe injual yang 

                                                             
3 Departemen Pendidikan Nasional, Kamus Besar Bahasa Indonesia, Jakarta, Balai Pustaka, 2005, 

hlm. 35 
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hanya meinye itrika pakaian thrifting kareina teirlihat beirsih namun masih lusuh, ada 

juga pe idagang yang langsung me injual pakain thrifting walau dalam keiadaan koitoir 

ataupun lusuh seipe irti yang dikatakan oile ih Vitoi peimilik toikoi Bo is Muda Thrift 

“Se ibeilum pakaian-pakaian beikas ini saya jual, saya me imilah dan meimilih barang 

yang masih layak saya jual. Ke ibanyakan saya cuci beirsih dahulu, seiteilah dicuci 

dikasih peiwangi agar wangi dan teirlihat seipe irti baru dan deingan be igitu harga 

jualnya pun akan meinjadi leibih tinggi, te itapi jika pakaian thrifting yang saya dapat 

jeinis biasa atau banyak minusnya saya me injual deingan harga re ilatif murah deingan 

siste im oibral agar barang ceipat habis. 

Pe ine intuan harganya yaitu dilihat dari kualitas barang, apakah barang te irse ibut 

masih beirkualitas baik atau tidak. Jika kualitas pakaiannya masih baik maka harga 

jualnya akan cukup mahal, kareina tidak ada keirusakan dalam pakaian yang akan 

dipeirjualbeilikannya teirse ibu. Dilihat dari pe iroileihan pakaian beikas teirse ibut beirasal, 

jika pakaian beikas te irse ibut didapatkan dari daeirah yang lumayan jauh maka hal 

teirse ibut akan meinjadi peine intuan harga pakaian teirse ibut. Peine intuan harga 

se ilanjutnya dilihat dari jeinis pakaian dan ke ilangkaan pakaian teirse ibut, jika seimakin 

unik atau langka pakaian teirse ibut maka pe ilaku usaha akan meimatoik harga yang 

cukup mahal. 

Dalam proise is jual be ilinya bisa de ingan caloin pe imbeili langsung ke i toikoi oifflinei 

nya atau datang ke i eive int-eiveint khusus thrifting untuk meilihat seicara langsung 

koindisi pakaian yang akan dibe ili, atau bisa se icara oinlinei de ingan me ingunjungi 

akun-akun meidia soisial atau ei-coimme ircei pe ilaku usaha. Seibeilum meinjualkan 

pakaian beikas te irse ibut peilaku usaha meinje ilaskan kei caloin pe imbeili bahwa pakaian 
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teirse ibut adalah pakaian beikas atau bukan pakaian baru, seicara oinlinei peilaku usaha 

meinambahkan peinjeilasan meinge inai ukuran panjang le ibar pakaiannya te irse ibut dan 

jika ada minus dipakaiannya se ipe irti boiloing atau warna pakaiannya pudar akan 

dijeilaskan se ideitail mungkin agar me inghindari keisalahpahaman antara peilaku usaha 

dan peimbe ili. 

Banyak dari pe ilaku usaha meinggunakan meikanismei proimoisi pada platfoirm 

digital seipe irti Instagram, TikToik, Shoipe ie i dan akun soisial me idia lainnya de ingan 

tujuan untuk leibih meinjangkau caloin peimbeili khususnya kalangan muda. Cara 

proimoisinya juga unik yaitu de ingan me ingunggah gambar pakaian yang akan dijual, 

juga de ingan meilakukan livei di platfoirm digital.  Deingan be igitu, caloin peimbe ili bisa 

langsung me ilihat dan meimilih barang yang diminati. 


