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Abstrak

Pre project selling adalah suatu sistem penjualan berupa konsep, desain atau
gambar sebelum properti yang dijual selesai dibangun yang dilakukan oleh para
pengembang (Developer). Alasan pengembang banyak melakukan praktik pre
project selling adalah untuk mengetahui respon pasar atas produk properti yang
akan dibangun. Namun dalam kenyataannya, praktik pre project selling berpotensi
menempatkan konsumen dalam situasi penuh resiko ketika pengembang abal-abal
hanya bermodalkan brosur, maket, dan penawaran staf pemasaran yang
berpenampilan menarik mengumpulkan dana masyarakat dengan janji akan
membangun produkeproperti. Adapun permasalahan yang diangkat di dalam
penelitian 4fradalah.bagaimana _astianEukum terhadap hak konsumen dalam

transaksi beli properti™—serta ba na tanggung jawab hukum bagi
pengembBang kepada konsumen melaui *Sistem pre project selling. Tujuan dari
penelitian ini adalah untuk mengetahui kdpastian hukum hak konsumen dalam
transaksitJual beli propertidengan .si pre—Rroject selling dan untuk
mengetahitliy tanggung jawabshukumsbagirpenge: da konsumen melaui
sistem pre project selling. S el m an penelitian Yuridis
Normatif \ dnya adala al asalahan dilakukan dengan cara
mengkaji ba pahan huku er n an data primer dan data
sekunder dan . _penelitian f h perumahan kota
kertabumi belu apka y. td asal 42 ayat 2 undang-
undang nomor 1 tahtm,2¢ tﬁoﬁ Aﬁ’éan yaitu terkait dengan
belum tersedianya prasarana, sarana dan utilitas umum; belum memiliki
keterbangunan Paling sediKit, 20%,(dua puluh persen), belum terpenuhinya hal
yang diperjanjikan. Apabila ko emimenderita kerugian makaa berhak untuk
menuntut penggantian kerugian epU epada__pengembang perumahan
(developer) yang bersangkutan. Tuntutan“pemggantian Kerugianginilah yang oleh
hukum dimungkinkan dan sepenuhnya diatur dalm™bentak™perlindungan hukum,
baik yang terdapat dalam Undang-Undang Perlindungan Konsumen maupun
Kitab Undang-Undang Hukum Perdata.

Kata Kunci: Konsumen, Pengembang, Penjualan Projek.
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ABSTRACT

Pre-project selling is a system of selling concepts, designs or drawings before the
property being sold is completed by the developer. The reason developers do a lot
of pre-sales for project practice is to find out the market response to property
products to be built. But in reality, pre-sale projects have the potential to put
consumers in a risky situation when fake developers use only attractive brochures,
mock-ups, and marketers offering to raise public funds with promises of building
product properties. The issues raised in this study are how legal certainty is
towards consumer rights in property buying and selling transactions and what is
2 on3|b|I|ty to consumers through a pre-project sales

system. T J i y-is to determine the legal certainty of consumer
rights i i etions with a pre-project sales system
and to determine the legal responsibility of* developers to consumers through a

t sales system. This type of resegirch uses normative juridical research,
ied out_by_studylng legal materials.
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